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ULTIMATE ACCESS TECHNOLOGIES iseo.com Geschaéftsfiihrer: Carlos Perez Rocholl

Die ISEO Deutschland GmbH ist als Systemanbieter ,rund um die Tlr“ spezialisiert auf die Entwicklung und
Fertigung marktgerechter und innovativer SchlieRanlagen- und Zutrittskontrollsysteme. Das nach DIN 1SO
9001/14001/45001/50001/27001 zertifizierte Unternehmen ist Mitglied der internationalen ISEO-Gruppe und
beschaftigt am Standort Gera derzeit ca. 130 Mitarbeiter.

Zur Verstarkung unseres Teams suchen wir eine/n

Regional Sales Manager - Trade (m/w/d)

lhre Aufgaben:

= Aktiver Vertrieb von ISEO-Zutrittslésungen im Verkaufsgebiet

=  Umsetzung definierter Vertriebsziele im Verkaufsgebiet

= Akquisition, Betreuung und Unterstiitzung unserer Interessenten und Kunden (Fachhandelspartner,
Baubeschlagshandler, Sicherheitsfachgeschafte und VAR)

=  Akquise von Neuprojekten in ganzheitlicher Form vor Ort

= Auf- und Ausbau der Geschéftsbeziehungen bei Bestandskunden, z.B. durch Up- oder Cross-Selling
Aktivitaten

= Durchfiihren von Prasentationen und Verhandlungsgesprachen auf Entscheider-Ebene

=  Erstellen von Konzepten und Angeboten

=  Aufbau und Pflege des Berichtswesens

= Auf- und Ausbau eines eigenen, entsprechenden Netzwerkes

=  Berichterstattung an den Sales Manager Professional Trade

lhr Profil:

=  abgeschlossene kaufméannische Ausbildung von Vorteil

= Vorhandene Berufserfahrung in einer vergleichbarer Position

=  Technikaffinitdt sowie Kenntnisse aus dem Bereich mechanische, mechatronische und
elektronische SchlieRsysteme von Vorteil

=  Gutes Verstandnis fir Vertriebskennzahlen und deren Interpretation

=  Verhandlungsgeschick und Abschlusssicherheit

=  Freude am eigenverantwortlichen Handeln und an strukturiertem Vorgehen

= Effiziente, zielgerichtete Planung von Terminen und Routen

=  Softwarekenntnisse: Office-Tools und Erfahrung mit CRM-Systemen

=  Aufbau und Pflege eines Netzwerks von Kontakten zur Forderung langfristiger
Geschaftsbeziehungen

=  Hohe Eigenmotivation, Zielorientierung und Durchsetzungsvermégen

= Sehr gute Kommunikationsweise

= Gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift

= Fihrerschein: Fiihrerschein der Klasse B

Wir bieten lhnen:
=  einen unbefristeten Anstellungsvertrag in einem wachstumsorientierten Unternehmen
= eine kollegiale Arbeitsatmosphare und ein modernes Arbeitsumfeld
= faire Entlohnung und Sonderzulagen
=  direkte Kommunikation mit kurzen Wegen und flachen Hierarchien
= einen kostenlosen Mitarbeiterparkplatz, eine gute Verkehrsanbindung
= kostenlose Getranke und regelmaflige Firmenevents

Fiihlen Sie sich angesprochen?

Dann freuen wir uns auf Ihre Bewerbungsunterlagen per E-Mail im PDF oder per Post, unter Angabe lhres
frihestmoglichen Eintrittstermins und lhrer Gehaltsvorstellung. Wir bendtigen von lhnen: ein Anschreiben,
Lebenslauf, Zeugnisse.

Informations- und Bewerbungsméglichkeit:

ISEO Deutschland GmbH

Personalwesen Tel: +49 (0) 365 /73 62 157
WiesestraRe 190 E-Mail: job@iseo.com

07548 Gera Web: www.iseo.com/de/Karriere



